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PROBLEMA:

• Quando incontri qualcuno per la prima volta o dopo tanto tempo, per affari o per amicizia, oggi puoi avere due modi per rimanere

in contatto e ricevere aggiornamenti automatici:

a. Se disponibili, scambiando biglietti da visita e inserendo a mano i dati principali sulla rubrica del tuo cellulare. Solo le 

persone più ben organizzate mettono il biglietto da visita nei raccoglitori per affari futuri (opzione non ecologica e difficile

"manutenzione nel tempo").

b. Dettando il tuo numero di telefono, poi richiamando la persona appena conosciuta, scrivendo nome e cognome, email, e 

memorizzando chi è, cosa fa, il tuo interlocutore dovrà fare la stessa procedura per avere poche informazioni...

OPPORTUNITA’:

• La App LinkMeEasy ti permetterà di ricevere il nuovo contatto nella tua rubrica in pochi click e lo renderà disponibile anche sulle 

App di "Instant Messaging", ti permetterà di condividerlo sui «Social Network", rendendone disponibile uno o più indirizzi "e-mail", 

fornire informazioni personali oltre che competenze professionali. Tutto questo accadrà solo sui due cellulari che hanno condiviso 

i dati.

a. Tramite la App LinkMeEasy i nuovi contatti saranno immediatamente visibili su WhatsApp, WeChat, Telegram... oltre che su 

LinkedIn, Facebook, Instagram... e verranno inseriti in rubrica con nome e cognome (scritti correttamente), indirizzo di 

posta elettronica, descrizione del lavoro, età, interessi, foto del profilo, informazioni per area di pertinenza... gli indirizzi di 

posta elettronica verranno ricevuti direttamente da Outlook, rendendo quindi più semplice l'utilizzo immediato di uno o 

più account di posta elettronica.

b. LinkMeEasy ti permette di creare innumerevoli profili, e di aggiornarli senza limiti, sia per lavoro che per vita privata.

c. LinkMeEasy permette lo scambio del profilo tramite le funzioni Bluetooth, QR Code o un link, a seconda della situazione e 

rispettando l'umore dell'individuo in quel momento, facilita lo scambio delle informazioni ritenute più opportune. 

d. Il tutto nel rispetto della normativa vigente in materia di privacy in quanto gestito dal singolo.

PROBLEM/OPPORTUNITY



«LinkMeEasy ci incoraggerà ad interagire di persona, a conoscere nuovi professionisti o 

nuovi amici, una volta finita la pandemia, più consapevoli di prima, torneremo a 

stringerci la mano, e ad abbracciarci di nuovo... fisicamente e non più prevalentemente in 

modalità digitale e impersonale, prima ci conosceremo e poi continueremo ad interagire 

invertendo il rischioso flusso ormai ampiamente diffuso da anni»

• La App LinkMeEasy riempie un vuoto esistente: una volta, per connettersi con un nuovo 

contatto, bastava fornire nome/cognome e numero di telefono, oggi non più. 

Utilizzando LinkMeEasy, oltre 5 miliardi di utenti mensili potranno utilizzare 

immediatamente le App di messaggistica istantanea (WhatsApp, WeChat, Telegram ...), i 

Social Network (LinkedIn, Facebook, Instagram ...), le e-mail (ne abbiamo tutti più di 

una), oltre a condividere competenze professionali e preferenze personali, senza dover 

scambiare innumerevoli link.

• La App LinkMeEasy colma il gap tecnologico accumulato negli ultimi 15 anni di 

estensione umana attraverso messaggistica, Social Media e connessioni e-mail/web. 

Come già detto, non basta più un solo numero per connettersi, e non basta più avere un 

solo profilo da trasferire.

• 3 click e LinkMeEasy renderà il modo di connettersi con gli altri, per affari o per 

amicizia, finalmente smart!

VALUE PROPOSITION



Gli attuali sistemi di CRM sono “passivi”, in quanto devono 

essere continuamente e adeguatamente gestiti dal personale 

della Società.

• LinkMeEasy è l'evoluzione del CRM, inverte il “canale” di 

comunicazione e offre “micro servizi” agli utenti che, grazie 

alla App, alimentano il CRM ei suoi Big Data in modo attivo e 

consapevole. LinkMeEasy, inverte il flusso delle informazioni, 

evolve il concetto di CRM e lo rende un vero e proprio sistema 

"attivo" integrando la vita digitale e fisica del Cliente.

• Perché LinkMeEasy è un CRM dinamico??

• Perché sfruttando le informazioni generate dalle interazioni 

fisiche e digitali quotidiane degli utenti (dati dei profili 

LinkMeEasy e risultati dei micro servizi Premium ed Enterprise 

forniti), collega indissolubilmente le interazioni fisiche e 

virtuali e i processi offerti al cliente, creando così un canale 

diretto B2B e B2C personalizzato e alimentato dai clienti stessi.

• LinkMeEasy, conoscendo le interazioni fisiche dei clienti, 

consente un Marketing mirato di prossimità, che i Social 

Network e le App di Messaggistica, attualmente, non sono 

in grado di fornire.

UNDERLYING MAGIC



Verranno intraprese le azioni necessarie per avviare la fase di Pipeline:

1. Sostienere l'ingresso del Capital Partner.

2. Avviare le attività di Marketing per generare Traction.

3. Coinvolgere i Fornitori per sviluppare nuove funzionalità Premium per rendere l'App ancora più completa, oltre ad avviare un ciclo di 

DevOps in grado di eseguire un miglioramento continuo.

4. Stipulare mandati di consulenza con professionisti, contestualmente all'ingresso del Capital Partner, e redigere i Piani di lavoro per l'Equity 

del Team della StartUp.

5. Creare le condizioni per il ritorno economico dell'azienda fino al Break Even Point, avendo come capitale di ritorno il Valore dei Dati 

(BigData), Pubblicità mirata, Funzionalità Premium.

In occasione dell'ingresso del nuovo Capital Partner le quote verranno redistribuite e verrà inserita una clausola a salvaguardia delle percentuali 

di minoranza. Eventuali aumenti di capitale lasceranno invariate le quote senza esborso da parte degli azionisti di minoranza.

BUSINESS MODEL



GO-TO-MARKET PLAN
Considerando solo i numeri delle principali app di "Instant Messaging", i "Social" e gli utenti di 

posta elettronica presenti sul mercato, il prospect di LinkMeEasy supera i 5 miliardi di utenti 

mensili sul pianeta. L'app LinkMeEasy tra 2-3 anni, nell'ipotesi di una penetrazione di mercato del 

70%, vanterà quindi oltre 3 miliardi di utenti (diventerà molto probabilmente l'app più distribuita 

al mondo). Anche l'ipotesi conservativa ci porta ad ipotizzare 1-2 miliardi di Utenti mensili.

Il TAM (Total Addressable Market) è il mercato totale 

disponibile. È la domanda totale per un particolare prodotto 

o servizio. Prospect per LinkMeEasy 5 miliardi di utenti 

mensili.

Il SAM (Served Available Market) identifica il mercato 

potenzialmente disponibile. Con una penetrazione del 70% 

3 miliardi di utenti mensili di LinkMeEasy.

Il SOM (Serviceable And Obtainable Market) è il vero mercato 

ottenibile. L'ipotesi più «realistica» ci posizionerà in un gap 

tra 1-2 miliardi di utenti mensili di LinkMeEasy.



• Linkmeeasy supera finalmente «il grande problema di coerenza e riconoscibilità nel tempo» 

permettendo tramite qualunque smartphone di instaurare e mantenere un rapporto diretto tra gli 

individui aggiornando automaticamente con clienti, fornitori, familiari, amici e semplici conoscenti 

eventuali variazioni di ruolo o banalmente della nostra SIM telefonica.

• LinkMeEeasy è la prima App in grado di scambiare i profili più idonei tra interlocutori, aggiornando i dati 

nel tempo, individuando se le informazioni di contatto dell'interlocutore sono già presenti in rubrica e 

aggiornandole, nonché rimuovendo i propri profili dai dispositivi degli interlocutori quando non 

interessano più. Queste funzionalità consentono di utilizzare facilmente tutte le App di Messaggistica 

Istantanea (come Whatsapp, Wechat, Telegram...), i Social Network (LinkedIn, Facebook, Instagram...), i 

diversi account di posta elettronica direttamente dagli strumenti di posta (Outlook, Gmail...), oltre a 

condividere file, competenze professionali e preferenze personali.

• Con LinkMeEasy il ruolo sarà finalmente attivo e non passivo, la "connessione consapevole e sicura" è 

infatti fruibile solo quando lo desideriamo (prima ci incontriamo, condividiamo le informazioni in base al 

tipo di relazione ed allo stato d'animo infine utilizziamo quanto trasmesso/ricevuto nella nostra rubrica). 

• Quanto sopra ed altro in soli 3 click invece di digitare come facciamo oggi in media 200/300 click per ogni 

contatto aggiunto per lavoro così come per tempo libero. LinkMeEasy diventerà essenziale a tutte le età.

• Lato business la App LinkMeEasy, consentirà alle Aziende di predisporre offerte su prodotti e servizi 

personalizzati che saranno continuamente aggiornate in funzione della profilazione della persona ottenuta 

nel tempo. I clienti beneficeranno di un'attenzione dedicata. LinkMeEasy, in modalità business, ci 

permetterà di creare una "connessione consapevole" anche tra Cliente e Azienda che attraverso un 

semplice mini-sito accessibile da qualsiasi piattaforma, potrà rilasciare aggiornamenti all'acquirente che 

verrà contestualmente avvisato.

COMPETITIVE ANALYSIS



MANAGEMENT TEAM



Le proiezioni sono state computate in due modi differenti.

La prima tabella mostra solo una quota parte dei profitti di un social 

network tra pubblicità e vendita di BigData (Facebook Group).

La seconda tabella è il Business Plan progressivo ipotizzato per il calcolo del 

Break Even Point e per la proiezione ricavi/costi ipotizzato per LinkMeEasy.

Assumption:
instant messaging apps worlswide monthly users: 3,5 billion people

max estimated penetration for LinkMeEasy app: 71,2% market research

Facebook Group 2019 turnover: 70,7 billion$

Facebook Group 2019 monthly users: 2,9 billinon people

Turnover for each profiling (selling BD+ADV+Premium): 22,29 € 24,379 $ turnover/monthly users

LinkMeEasy turnover for each profiling (only Big Data + taylor ADV): 15 € 7,29€ less than Facebook Inc.

LinkMeEasy turnover for business enterprise 1,2 € 2,99€/month for 100.000.000 users

FINANCIAL PROJECTION & KEY METRICS



CURRENT STATUS, ACCOMPLISHMENTS TO DATE, TIMELINE, AND USE OF FOUNDS 


